KUBEN

KUBEN ar ett utstallningsformat dar konturerna av en kub, som stdende rekvisita, skapar det fiktiva rum
som som utstallningen utspelar sig i och omkring - avgransat men mobilt inom det faktiska rummet,
exempelvis ett showroom.

Tanken ar att KUBEN ska vara ett aterkommande inslag i en showrooms-miljé under en langre period och
innehalla 4-6 utstallningar per ar.

Visionen ar att skapa en sjalvklar métesplats for formgivare, arkitekter och producenter. En sjalvklar
motesplats dar den nya formgivaren kan méta branschen i dess vardagsmiljo.

Konceptet ar tankt att i forsta hand att presentera annu inte etablerade formgivare och designstudenter men
aven andra intressanta utstéllare kan komma i frdga. KUBEN blir den gemensamma plattform dar féretag
som sitter tillsammans i ett showroom kan agera gemensamt i avsikt att lyfta fram och stétta begavade
formgivare. KUBEN drivs pa konsultbasis med mig som projektledare och koordinator och eftersom flera
foretag delar pa utgifterna kan detta kan ske till en férhallandevis lag kostnad i férhallande till den vinst det
genererar i form av uppmarksamhet och respekt som serids aktér i branschen.

Min idé om ett utstallningsformat som KUBEN vilar pa foljande iakttagelser och erfarenheter, dar jag kédnner
att jag skulle vilja arbeta for att goéra gora skillnad;

¢ Ritt personer moéts alltfor sallan vid ratt tidpunkt. Hur begavad en formgivare @n ar sa racker det
inte med talang. Man bor forstas ligga ratt i tid och trend men inte heller det racker. Man ska ocksa
komma i kontakt med ratt person vid ratt tillfalle ...

KUBEN som sjalvklar métesplats i branschens vardagsmiljé innebar en plats dar arkitekter och
inredare kan fa upp égonen fér nya goda idéer och dar producenterna under en langre period har
mojlighet att uppfanga sina kunders (arkitekter/inredare) omdémen om det utstallda - och alltsé har
alla méjligheter att hitta och knyta till sig ny och spannande kompetens for framtida samarbete.

* Som icke etablerad formgivare / utstillare forekommer alltfér sallan nagon form av
utstillningsersattning. Aven om man som ny i branschen har turen att bli inbjuden att delta i
utstallningar och pa massor sa ar den eventuella budgeten oftast uppdelad pa alla inblandade; fran
projektledare till ljussattare och press-ansvarig, medan man som formgivare férvantas vara néjd med
det fantastiska tillféllet att fa visa sina alster - forutom att man ocksa star for idé, materialinkdp,
tillverkningskostnader med mera, sé inbegriper det ocksa att man bekostar frakt och hangning sjalv,
med tid eller pengar. Man férvantas ocksa ofta agera kuriosa och tillgang vid flera tillfallen under
utstallningsperioden utan nagon ersattning.

Som icke etablerad formgivare och utstallare i KUBEN ska man kunna rédkna med en liten
utstallningsersattning ev utbetalad som ett stipendium. Man ska ocksa bli inbjuden att (frivilligt)
medverka vid minst ett event férutom vernissagen, till exempel en arkitektlunch, dar man har ca 10-
15 minuter till sitt forfogande fér en presentation av sig sjalv och sitt arbete.

¢ Dessutom finns det férhallandevis fa utstdllningsarenor for design och form utéver massor

och examensutstallningar dar valdigt manga konkurrerar om uppmarksamheten under en valdigt kort
tid.

| en férlangning och utveckling av av utstallningskonceptet skulle man ocksa kunna tanka sig en mer

ambulerande verksamhet dar man hyr in KUBEN &ven for en kortare period med nagra fa utstallningar. Man
skulle ocksa kunna tanka sig andra malgrupper an i nulaget.
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